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Vol. 12

在学中は準硬式野球部に所属。現在は草野球を楽しんでいます。

　

私
が
所
属
し
て
い
る
の
は
、不
動
産

業
界
へ
の
営
業
に
特
化
し
た
チ
ー
ム
で
、

現
在
ニ
ー
ズ
が
高
ま
っ
て
い
る
Ｒ
Ｐ
Ａ

（
※
）や
Ａ
Ｉ
の
活
用
、テ
レ
ワ
ー
ク
に
関

す
る
サ
ー
ビ
ス
を
ご
案
内
し
て
い
ま
す
。

不
動
産
会
社
の
業
務
は
、入
居
申
込
書

や
契
約
書
を
は
じ
め
書
類
が
非
常
に
多

い
の
が
特
徴
で
す
。ま
た
、マ
ン
シ
ョ
ン
管

理
会
社
で
は
、管
理
物
件
の
光
熱
費
の

支
払
い
処
理
を
行
う
た
め
に
、経
理
担
当
者

が
毎
月
デ
ー
タ
を
打
ち
込
む
と
い
っ
た
手

間
の
か
か
る
作
業
も
少
な
く
あ
り
ま
せ
ん
。

こ
う
し
た
状
況
を
改
善
す
る
た
め
に
、書
類

の
電
子
化
や
ル
ー
テ
ィ
ン
ワ
ー
ク
の
自
動
化

な
ど
を
提
案
し
、業
務
を
効
率
的
に
行
う

お
手
伝
い
を
し
て
い
ま
す
。

　

い
ま
私
が
携
わ
っ
て
い
る
新
た
な
サ
ー
ビ

ス
は
、不
動
産
会
社
の
業
務
・
経
営
に
深
く

関
わ
る
も
の
で
す
。そ
こ
で
重
要
と
な
る
の

が
、ク
ラ
イ
ア
ン
ト
の
業
務
内
容
を
し
っ
か

り
と
理
解
し
、現
場
で
の「
困
り
ご
と
」を
発

見
す
る
こ
と
で
す
。

　

各
企
業
の
経
営
層
に
直
接
ご
提
案
で
き

る
機
会
も
多
く
、着
実
に
実
績
を
上
げ
ら
れ

て
い
る
の
は
、先
輩
達
が
築
い
て
き
た
お
客

様
と
の
信
頼
関
係
の
お
か
げ
で
す
。蓄
積
さ

れ
た
関
係
性
や
知
見
に
基
づ
い
て
新
し
い

価
値
を
創
り
出
し
て
い
け
る
と
こ
ろ
に
、や

り
が
い
を
感
じ
て
い
ま
す
。

　

今
年
で
入
社
7
年
目
に
な
り
ま
す
が
、営

業
職
と
し
て
年
次
を
重
ね
る
に
つ
れ「
チ
ー

ム
の
メ
ン
バ
ー
と
一
緒
に
成
果
を
出
す
こ

と
」を
考
え
る
よ
う
に
な
っ
て
き
ま
し
た
。そ

こ
で
役
立
っ
て
い
る
の
が
、入
社
１
年
目
か

ら
約
４
年
間
携
わ
っ
た
、家
電
量
販
店
で
の

業
務
管
理
の
経
験
で
す
。各
店
舗
で
弊
社
の

イ
ン
タ
ー
ネ
ッ
ト
回
線
を
お
客
様
に
ご
案
内

す
る
際
、ス
タ
ッ
フ
の
強
み
を
最
も
活
か
せ

る
よ
う
に
一
人
ひ
と
り
の
ス
キ
ル
や
特
長
を

「
見
え
る
化
」し
、配
置
や
役
割
を
最
適
化
し

て
い
き
ま
し
た
。こ
れ
ら
の
取
り
組
み
が
、

不
動
産
業
界
に
新
し
い
サ
ー
ビ
ス
を
展
開
す

る
現
在
の
職
場
で
も
活
か
さ
れ
て
い
る
と
思

い
ま
す
。

　

学
生
時
代
を
振
り
返
れ
ば
、ゼ
ミ
長
を
務

め
た
際
に
は「
ど
う
し
た
ら
ゼ
ミ
生
が
ま
と

ま
っ
て
、楽
し
く
取
り
組
め
る
か
」を
常
に
考
え

て
い
ま
し
た
。こ
う
し
た「
適
材
適
所
」の
意

識
や「
た
い
へ
ん
な
こ
と
で
も
楽
し
み
な
が
ら

で
き
る
方
法
を
考
え
る
」「
誰
か
の
ミ
ス
も
、

チ
ー
ム
で
カ
バ
ー
す
る
」と
い
っ
た
考
え
方
の

源
泉
に
な
っ
て
い
る
の
は
、幼
い
頃
か
ら
続
け

て
き
た
、野
球
を
通
じ
た
経
験
で
す
。

　

卒
業
し
た
現
在
も
、就
職
を
控
え
た
獨
大

生
と
話
す
機
会
が
あ
り
ま
す
。そ
こ
で
感
じ

る
の
は「
大
学
の
中
だ
け
で
な
く
、周
り
を

も
っ
と
広
く
見
て
ほ
し
い
」と
い
う
こ
と
。そ

の
上
で
自
分
の
強
み
や
ポ
ジ
シ
ョ
ン
を
見
つ
け

出
せ
る
と
、就
職
活
動
に
取
り
組
む
際
に
も

き
っ
と
役
立
つ
も
の
に
な
る
と
思
い
ま
す
。

野
球
か
ら
学
ん
だ「
適
材
適
所
」で

仲
間
の
力
を
最
大
限
に
引
き
出
す

卒
業
生
に

仕
事
に
つ
い
て
の
喜
び
や
、

獨
大
生
に
向
け
て
の
メ
ッ
セ
ー
ジ
を

語
っ
て
い
た
だ
き
ま
す
。
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お客様への
ご提案
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※ Robotic Process Automation（ロボットによる業務の自動化）
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